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Kostet einzu hoher
Preis Sieam Ende

Geld?

Uberteuerte Objekte
stehen zulange online.

i/

Realistischer
Angebotspreis

Kiirzere
Vermarktung

——— Starke
Verhandlung

Marktpreis—
Einschatzung

Sie mochten einen ehrlichen
Preis-Check?

- Schreiben Sie mir eine DM!

Dipl.-Ing. Sohrab Moobed
Selbstandiger Immobilienberater
Sachverstandiger Immobilienberater (DEKRA 2)
Sachverstandiger fiir Schaden, Begutachtung und
Machbarkeitsstudien an Photovoltaik-Anlagen

1. ;4;1 Jhrer Seite.

0176 21778305
0211 98497255

sohrab.moobed@db.com

Aachener Str. 2
40223 Diisseldorf

QK¢

Zu teuer angeboten, bleibe ich einfach liegen. ‘®

Einzu hoher Angebotspreis klingt verlockend, kostet aber oft mehr:
e Daslnseratwird ,alt“ undverliert an Aufmerksamkeit.

e Kauferfragensich: Was stimmt mit dem Haus nicht?

e Am Ende sinkt der Preis doch, oft tiefer als nétig.

Wilrden Sie lieberhoch starten oder gleich realistisch?
Sie méchten einen ehrlichen Preis-Check? Schreiben Sie mir.

Kostenlose Marktpreis-Einschatzung: QR-Code im Bild scannen oder avesta.de besuchen.

Dipl. _|ng_ Sohrab Moobed 0176 21778305 - 021198497255
Immobilienberater - Sachverstandiger (DEKRA 2)

moobed@avesta.de

avesta.de - Instagram @sohrab_moobed Aachener Str. 2. 40223 DUsseldorf

linkedin.com/in/sohrab-moobed-81a54819




